PRACTICA OSIM

Prediagnoza de Proprietate Infelectual - un serviciu in sprijinul IMM-urilor

ing. Romita COMANESCU, OSIM;
ing. Catrinel VLADESCU, OSIM

Interesul pentru programul Prediagnoza de Proprietate Intelectualane face sa
revenim in revista noastra cu detalii privind acest proiect, cu rezultatele obtinute in
decursul celor 5 ani in care acest program s-a derulat, respectiv, intre 2008 si 2012,
dar si cu o parte dintre recomandarile generale si specifice care au fost cuprinse in
studiile realizate.

Prediagnoza este un concept european dezvoltat de INPI (Institutul National
de Proprietate Industriald - Franta) si preluat de OSIM in colaborare cu OEB (Oficiul
European de Brevete), si care vine in sprijinul IMM-urilor.

Acest proiect este conceput ca o metoda deschisa de prezentare a Pl la companii,
adaptat la toate tipurile de situatii, si are ca obiective cresterea nivelului de constientizare
a companifforin privinta Pl; chiar daca nu se urmareste in mod direct un anumit tip de
protectie, trebuie sa deschida cai de actiune, recomandari si sfaturi specifice, si, nuin
ultimul rand, s& puna in evidents importanta politicii de Pl pentru companie.’

Reamintim ca acest program, Prediagnoza de Proprietate Infelectuala, se
adreseaza IMM-urilor interesate sa-si elaboreze o strategie de dezvoltare a companiei,
bazata pe Proprietatea intelectuala, si intr-o evaluare a potentialului de proprietate
industriala existent, precum si exploatarea acestuia in beneficiul firmei, factor
determinant pentru cresterea competitivitatii firmei pe piata, in concordanta si cu
interpretarea corecta a legilor ce reglementeaza sistemul de proprietate intelectuala.

in zilele noastre, cu tehnologia de varf accesibild tuturor, concurentii din orice
sector de activitate sunt foarte buni in ceea ce fac. De fapt, pentru a intra in cursa,
trebuie sa fii la fel de bun precum cel mai bun dintre concurenti. Aceasta inseamna ca,
in majoritatea firmelor, existenta competentelor tehnice poate garanta victoria, iar daca
toti concurentii sunt buni, va castiga doar acela cu cea mai buna reputatie.

' Revista Romana de Proprietate Industriala, nr. 1/2009.
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Toate afacerile de succes contin trei ingrediente fundamentale:
» competente tehnice sau profesionale,
 pricepere financiara,
+ abilitate de a vinde.

¢ b - Cunoasterea mediului de afaceri, a concurentei, si
locul acestora pe piata, precum si modul de aplicare a
proprietatii industriale conteaza foarte mult, iar dezvoltarea
, : . de produse noi si noile tehnologii raman esentiale pentru orice

: ' companie de succes. In acest context, managerii de companii
au devenit interesati de proiect.
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Problemele esentiale care se pun in legatura cu capitalul intelectual al unui
IMM se refera la mai multe aspecte concrete:

+ definirea si cunostintele despre proprietatea intelectuala,
» protejarea capitalului intelectual si cuantificarea sa,
* managementul capitalului intelectual.

Pentru o evaluare a tuturor factorilor legati de Proprietatea Industriala (PI) care
sunt n joc pentru orice IMM, in contextul asigurarii succesului pe piata, Prediagnoza
de Proprietafe Intelectuald completeaza imaginea despre proprietatea industriala, oferind
managerilor o informare corecta despre ce, cand si cum pot sa protejeze, precum si
modul in care, elementele de proprietate industriala se pot exploata in interes propriu,
intr-un cadru legal, avand in vedere mediul concurential in care isi desfasoara activitatea.

Ponderea cea mai mare in valoarea de piata a unei companii de succes este
reprezentata de ,valoarea ascunsa”, adica valoarea activelor necorporale.

Intr-o firm&, deci si in cazul unui IMM, vom intalni diferite tipuri de active
necorporale. Astfel, exista:

1. active necorporale de natura tehnologica: tehnologii brevetabile, tehnologii
nebrevetabile, programe de calculator si circuite integrate, baze de date,
secrete comerciale (formule, retete secrete, procedee);

2. active necorporale de natura contractuala: licente, contracte de publicitate,
contracte de construire, de management, servicii sau aprovizionare;
contracte de inchiriere, leasing, arendare, autorizatii de construire,
contracte de franciza, drepturi de folosinta cum ar fi, de exemplu, de
forare, de exploatare forestiera, autorizatii de circulatie, contracte de
servicii, contracte de munca avantajoase pentru angajator;

3. active necorporale in domeniul marketingului: marci, nume de domeniide
Internet, tipare, ambalaje, titluri de ziar;

4. active necorporale legate de clienti: liste de clienti, portofoliul de comenzi
sau de productie, contracte cu clientii si relatiile cu acestia, relatii necon-
tractuale cu clientii;

5. active necorporale din domeniul artistic: spectacole, carti, ziare, reviste,
lucrari muzicale, spoturi publicitare, fotografii, materiale video si audiovizuale.
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Punerea in aplicare a metodei de Prediagnoza se desfasoara in patru etape:
» pregatirea vizitei la IMM;
* vizitarea si cunoasterea IMM-ului;
* analiza, centralizarea datelor si redactarea unui Studiu de
prediagnoza,
» prezentarea Studiului si predarea acestuia.

In cadrul programului de Prediagnoza, specialistii in Pl din cadrul OSIM,
personalul cu studii tehnice si cu experienta ca examinatori, au fostimplicati, incepand
din anul 2008, in elaborarea Studiilor de prediagnoza. Scopul acestor studii a fost
demararea, de catre IMM-urile vizitate, a unor strategii de protectie a solutiilor tehnice
privitoare la produse si a tehnologiilor create si dezvoltate prin forte proprii?.

Din practica Oficiului de Stat pentru Inventii si Marci, respectiv, a Studiilor de
prediagnoza efectuate in cursul anilor 2008-2012, perioada in care au fost vizitate peste
100 de IMM-uri, putem concluziona acum, dupa mai bine de 4 ani, urmatoarele:

in 2008 s-ainceput vizitarea IMM-urilor recomandate de catre partenerii OSIM
din teritoriu, respectiv, de Centrele Regionale pentru promovarea proprietatii industriale.
Pe langa IMM-urile recomandate de acestia, au fost vizitate si IMM-uri care au solicitat
direct la OSIM efectuarea acestui serviciu.

Actiunea ainceput in regiunea de nord-est si sud-est a tarii, mai precis, au fost
vizitate IMM-uri din mari centre industriale: lasi, Bacau, Constanta si Craiova, care erau
organizate ca SA sau SRL-uri, unele mai dinamice, altele mai putin dinamice, unele
mai nou infiintate, altele infiintate cu mult timp in urma si transformate ulterior in IMM-uri
prin restrangerea activitatii marilor intreprinderi.
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Domeniile de activitate ale acestor firme au fost foarte diversificate, de la
realizarea echipamentelor hidraulice, a echipamentelor pentru industria petroliera si
petrochimica, pana la prelucrari mecanice bazate pe soft-uri industriale. Alte IMM-uri
vizitate aveau ca domenii de activitate proiectarea si executia instalatiilor pentru
brichete si pelete, productia de componente mecanice, electronice si electrotehnice,
constructii si structuri metalice. Printre IMM-urile vizitate au fost si cele care prelucrau
sticla plata, fabricau mozaicuri si vitralii pentru decoratiuni interioare, dar si firme care
activau in sfera serviciilor portuare.

S-a dovedit ca managerii IMM-urilor vizitate erau cunoscatori in domeniul
proprietatii industriale, unii dintre ei detinand titluri de proprietate, indeosebi brevete
de inventie, obtinute din anii studentiei, sau fiind coautori in cazul unor cereri de brevet
depuse inainte de 1989.

Am intalnit si situatii cand unele dintre IMM-urile vizitate detineau titluri de
proprietate inregistrate, dar au constatat ca drepturile conferite de acest titlu de
protectie erau incalcate cu buna stiinta de unii dintre competitorii din domeniu.

Cu totii au fost interesati de posibilitatile de protectie a proprietatii industriale
prin desene si modele, pentru cei care doreau sa dezvolte productia produselor
publicitare sau pentru cei care erau creatori de obiecte decorative.

n unele dintre IMM-urile vizitate, managerii au confirmat ca au prevézut in
bugetele firmei mijloace financiare pentru derularea unor proiecte de inovare, sau
mijloace financiare pentru depunerea, dupa caz, de cereri de modele de utilitate, de
marci, sau pentru inregistrarea de desene si modele.

Marea majoritate a managerilor, cu toate ca-si cunosteau principalii competitori
interni sau externi, nu urmareau permanent tendinta de inovare a acestora, singurele
informatii pe care le detineau fiind cele obtinute prin participarile la targuri si expozitii.

Din discutiile purtate, s-a constatat ca foarte putine IMM-uri aveau incheiate
parteneriate cu scop de inovare, cu companii, laboratoare sau organizatii publice.
Marea maijoritate a firmelor nu au apelat la parteneriate de tip sustinere prin brevete

sau consiliere de inovare cu companii publice, private sau cu universitati.
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Am intalnit si situatii in care unii manageri de IMM-uri au refuzat prezenta
specialistilor OSIM si efectuarea acestui serviciu de Prediagnoza in proprietate
intelectuala, afirmand ca au o colaborare cu consilieri in domeniu, sau ca sunt
cunoscatori ai tuturor aspectelor de proprietate industriala, ori ca situatia financiara a
firmei nu permite actualmente o investitie in proprietate industriala.

Mentionam ca programul Prediagnoza de Pl nu se suprapune peste activitatea
consilierului de proprietate industriala, ci doar o completeaza, scopul final fiind formarea
unui portofoliu de titluri de proprietate, valorificarea eficienta a acestora, dar si apararea
lor in cazul de contrafacere.

Prezentam, in continuare, o situatie statistica a IMM-urilor vizitate in 2008 si
modul prin care acestea au fost alese pentru a intra in acest program:

studii de prediagnoza 2008

8%

O recomandate CR

W identificate de OSIM

O recomandate de universitati
Orecomandate de consilieri
M solicitare directa IMM

O Refuz

M Lipsa interes

76%

Tn functie de solicitarile care au venit in continuare prin Centrele Regionale,
dar si ale firmelor identificate prin AMCSIT® sau chiar de colegii nostri din OSIM, in
2009 echipa de specialisti a vizitat IMM-urile din orase precum Brasov, Suceava,
Bistrita, Bucuresti si Targu-Jiu. Pentru vizitarea unora dintre IMM-uri, am fost indrumati
si insotiti si de colegii nostri din Centrele regionale ce activeaza in Suceava, Bistrita
sau Brasov.

IMM-urile vizitate activeaza in domeniul medical, in industria textila, industria
alimentara, prelucrarea maselor plastice, opto-electronica, industria mobilei, construciii
industriale si civile, arhitectura, software, editura si tipografie, instalatii industriale. Alte
domenii ale IMM-urilor vizitate au fost de cercetare-dezvoltare in diferite domenii
industriale, consultanta, inginerie.

Si aici am constatat ca unele dintre firmele vizitate detineau deja titluri de
protectie, marea majoritate dintre ele avand marci inregistrate. Datorita faptului ca
activitatea IMM-urilor vizitate era bazata indeosebi si pe productie, am constatat din
vizitele facute ca existau create si produse noi, sau utilaje de conceptie originala, sau
implementate tehnologii noi si originale, pentru realizarea unor produse cunoscute. In
alte cazuri erau realizate produse cu un aspect exterior original, dar care nu erau
definite prin elemente tehnice noi.

® AMCSIT - Agentia Manageriala de Cercetare Stiintifica, Inovare si Transfer Tehnologic.
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Cu toate ca unele dintre IMM-uri aveau in structura firmei compartimente de
proiectare sau cercetare, marea majoritate nu aveau dezvoltat un serviciu de
documentare sau veghe tehnologica. Sursele de informare documentara erau destul
de reduse, constand in cartile tehnice din biblioteca personala a managerilor, sau, in
unele cazuri, in informatiile oferite pe Internet. O alta sursa de informare consta doar
din pliantele diferitelor companii.

Studii de prediagnoza 2009

19% 0% o recomandate CR

W identificate de OSIM
Orecomandate de universitati
Orecomandate de consilieri
| solicitare directa IMM

O Refuz

W Lipsa interes

Am intalnit situatii in care IMM-urile participau la diferite targuri si expozitii
tematice, interne sau internationale, in care, din necunoasterea riscurilor in domeniul
proprietatii intelectuale, si prezentau produsele noi atat prin pliante, cat si prin mostre.
Aceste produse nu erau protejate prin cereri sau titluri de protectie.

Avand in vedere criza economica prin care intreaga Europa trece si, ca urmare,
si economia Romaniei, serviciul de prediagnoza din anul 2010 a suferit realmente.
Multe dintre IMM-urile contactate erau in situatii de criza, cu reduceri semnificative ale
productiei, inchideri de societati sau diminuari substantiale ale profiturilor. Ca urmare,
s-a diminuat si numarul firmelor care au acceptat acest serviciu oferit de OSIM.

Cutoate acestea, specialistii OSIM au fost in teritoriu, revenind la Craiova, sau
au vizitat firme din Cluj sau Timigoara.

Chiar daca IMM-urile vizitate erau situate in centre economice cu potential
economic ridicat, sau proveneau din mediul cercetarii-dezvoltarii, cum ar fi institute din
diferite domenii, am constatat ca unii manageri acordau o importanta minora protectiei
proprietatii industriale. Managerii, in marea lor majoritate, nu aveau cunostinta de
importanta PI, de titlurile pe care le acorda OSIM sau de oportunitatile pe care le
confera acestea.

Am constatat, in urma vizitelor, ca unele IMM-uri detineau titluri de protectie,
darintimp ignorau, din necunoastere, mentinerea acestorain vigoare, prin plata taxelor
legale aferente, fapt ce a condus la decaderea titularilor din drepturile conferite. in unele
cazuri productia era dedicata exportului, dar nu cunosteau procedurile de protectie
internationald, sau intinderea protectiei teritoriale obtinute, considerand, de exemplu,
ca un brevet acordat sau o marca inregistrata in Romania le confera titularilor protectie
in toata lumea.

Managementul tehnologic al IMM-urilor vizitate acorda importanta bunurilor
tehnologice, folosind utilaje noi si procedee de productie clasice, fiind adepti ai
tehnologiei de pe piata. Putine insa dintre firmele vizitate erau lideri in domeniul inovarii
sau apelau la ultimele realizari din domeniu.
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S-a constatat, de asemenea, ca managerii nu sunt suficient de bine informati
referitor lariscurile legate de PI, de stadiul tehnicii, libertatea de exploatare, sau despre
care sunt caile optime de protectie in tarile din Uniunea Europeana.

Marea majoritate a IMM-urilor nu aveau creionata o strategie de Pl si nu
colaborau cu profesionisti in PI.

Portofoliul de Pl al firmelor era considerat de manageri, in unele cazuri, ca fiind
compus doar din titlurile de proprietate (indeosebi brevete) inregistrate pe nume
personal, respectiv, in numele managerului. De asemenea, nu existau contracte de
cesiune la nivel de angajati, in cazul cand acestia participau la elaborarea unor produse
sau tehnologii noi.

In marea majoritate, angajatii din IMM-uri aveau contracte de angajare ce nu
contineau si clauze privind confidentialitatea informatiilor la care acestia aveau acces,
in primul rand din cauza faptului ca nu exista un serviciul juridic la nivelul firmei, acesta
fiind externalizat.

Imaginea de mai jos prezinta, de asemenea, situatia statistica a IMM-urilor
vizitate, si modul prin care acestea au participat la program, 60% din numarul firmelor
fiind recomandate de centrele regionale, si 40% fiind identificate de OSIM.

2010

0%

O recomandate CR

W identificate de OSIM
Orecomandate de universitati
Orecomandate de consilieri
M solicitare directa IMM

@ Refuz

M Lipsa interes

60%

Tnanul 2011, datorit unei actiuni concertate de gasire a IMM-urilor cu potential
productiv, precum si in urma manifestarilor stiintifice* in care a fost prezentat acest
serviciu de Prediagnoza de Proprietate Intelecfuala sau unei mai ample informari a
managerilor prin site-ul www.osim.ro, numarul IMM-urilor vizitate a crescut.

Au fost vizitate firme din Braila, Timigsoara, Baia Mare, Petrogani, Motru,
Giurgiu, dar am revenit si in Targu-Jiu, oras cu IMM-uri interesate de proprietate
industriala si de a afla noutatile din domeniu.

Si aici IMM-urile vizitate activau in domenii diferite, printre care protectia
mediului, publicitate, aparatura medicala, industria textila.

4 - Forumul deschis pentru inovare si transfer tehnologic - editia 2010- Bucuresti;

- Masa rotunda privind avantajele protectiei Pl si servicile OSIM pentru sprijinirea
microintreprinderilor din Odorheiul Secuiesc - iunie 2011;

- Seminarul national de marca si indicatii geografice, organizat de OSIM - Venus, august 2011.

- Saptamana IMM-urilor - Seminar organizat de Camera de Comert si Industrie Ramnicu-Valcea,
septembrie 2011.

- Trofeul creativitati 2011, Seminar organizat de Camera de Comert, Industrie, Navigatie si
Agricultura - Constanta, octombrie 2011.
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Marea majoritate a managerilor IMM-urilor vizitate, constienti de impactul
brandului propriu pe piata, erau interesati de procedurile de inregistrare a marcii, de
probleme referitoare la contrafacere, dar si de procedurile de inregistrare a titlurilor de
proprietate.

Din vizitele intreprinse de specialistii OSIM, s-a constatat faptul ca multe firme
care activau in domeniul productiei de utilaje miniere, constructii industriale, instalatii
industriale, detineau si solutii tehnice noi, de conceptie proprie, care nu erau protejate
prin niciun fel de titlu de protectie.

2011

4% 4% 4%

@ recomandate CR

W identificate de OSIM
Orecomandlate de universitati
Orecomandate de consilieri
W solicitare directa IMM

O Refuz

B Lipsa interes

in 2011, dupa cum se observa din graficul de mai sus, 22% din firmele vizitate
si-au manifestat interesul pentru includerea in acest program, solicitand la OSIM
efectuarea unui Studiu de Prediagnoza.

La fel, in acest an au aparut si firme care au fost recomandate de consilierii
in proprietate industriala, sau care, prin intermediul acestora, au acceptat efectuarea
vizitelor de catre specialistii OSIM.

Anul 2012 a demarat mai tarziu, dar putem afirma ca pana in prezent am vizitat
firme din Sibiu, am revenitla Suceava, Cluj si Timigoara, si continuam vizitarea firmelor
din Bucuresti.

Am constatat ca managerii suntinteresati indeosebi de protectia modelelor de
utilitate sau de protectia internationala a brevetelor de inventie.

Alte IMM-uri au fost interesate de pregatirea in domeniul proprietatiiindustriale
a unor specialisti proprii din cadrul firmei, prin cursurile organizate de OSIM.
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Am preconizat ca, in functie de solicitarile pe care urmeaza sa le primim in
acest an, sa continuam vizitarea IMM-urilor din judetele Bihor, Satu Mare, dar si a
firmelor din zone sau judete cu o slaba prezenta in cadrul programului, sau care nu au
fost deloc vizitate.

Ne-am propus, pana la sfarsitul anului 2012, continuarea vizitelor la IMM-urile
interesate si sa vizitam alte aproximativ 30 de IMM-uri.

IMM-urile interesate pot accesa din pagina www.osim.ro sectiunea Pre diagnoza
in proprietatea infelectuald, pentru detalii amintind ca:

Vizitele specialistilor OSIM sunt gratuite (pana la sfarsitul anul 2012).

Totodatd, studiile de prediagnoza realizate sunt confidentiale $i contin
recomandari generale si specifice fiecarui IMM.

Recomandarile generale au constat in:

* Analiza clara si completa a potentialului creativ al IMM-ului, daca
informatiile sunt solutii tehnice sau numai simple idei, daca sunt aspecte
estetice sau tehnice, daca inglobeaza creatiile informatii cunoscute, care
sunt domeniile de interes sau pe ce piete de desfacere sunt prezenti sau
vor sa intre, ce titlu de proprietate ar fi mai potrivit etc.

* Organizarea in cadrul IMM-ului a unui compartiment de proprietate
industriala, care sa cunoasca procedurile prin care se obtin titlurile de
proprietate, dar si legislatia in domeniu.

» Cum pot fi obtinute ultimele informati din literatura de brevete, din bazele
de date, cum poate fi urmarita piata interna sau externa, competitorii,
potentialii colaboratori, evitarea contrafacerii.

» Care este cea mai potrivita varianta de protejare a potentialului creativ de
la nivelul IMM-ului, intern sau international, dar si modul de valorificare
eficienta a titlurilor deja obtinute.

» Ce, cat si cand poate fi divulgat de catre o firma, in cadrul expozitiilor,
targurilor sau manifestarilor publice interne sau internationale la care

participa.

» Cetrebuieintreprins inainte de lansarea pe piata externa a unui produs nou
si original.

+ Intinderea in timp si spatiu a protectiei oferite de titlurile de proprietate
detinute.

Recomandarile specifice au avut in vedere situatiile strict legate de problemele
intalnite in IMM-urile vizitate, identificarea unor solutii utilizate in procesul tehnologic,
dar neprotejate, ce pot face in situatia de contrafacere, cum valorifica eficient unele
titluri de proprietate, clarificarea termenelor de plata a diferitelor proceduri, modul de
administrare a informatiilor in functie de interesele economice specifice fiecarui IMM.

Din cele peste 100 IMM-uri vizitate, in decurs pe 4 ani, putem sa concluzionam
ca IMM-urile au fost foarte receptive la acest serviciu, specialistii OSIM vizitdnd un
numar de 13 IMM-uri.
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Prezentam, in continuare, repartizarea pe judete a IMM-urilor vizitate,
mentionand ca, din pacate, mai exista multe IMM-uri in localitati din judete in care nu
au fost efectuate prediagnoze de catre specialistii OSIM, cum ar fi Mures, Harghita,
Covasna, Galati.

Repartizarea IMM-urilor vizitate 2008-2011
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Din discutiile purtate cu managerii se desprind cateva observatii care au fost
intalnite in marea majoritate a IMM-urilor:

- Managerii si responsabilii din departamentele de marketing existente la nivelul
unora dintre IMM-urile vizitate, care au participat la interviu, si-au clarificat, din discutia
purtata cu specialisti OSIM, faptul ca inregistrarea numelui firmei la Registrul
Comertului nu reprezinta acelasi lucru cu inregistrarea si acordarea unei marci.

- Marea majoritate a managerilor IMM-urilor vizitate, constienti de impactul
brandului propriu pe piata, erau interesati de procedurile de inregistrare a marcii, de
probleme referitoare la contrafacere, dar si de procedurile de inregistrare a titlurilor de
proprietate pe plan intern sau international.

- Nu era cunoscuta modalitatea optima prin care sa-si protejeze solutiile
originale, prin brevet de inventie sau prin model de utilitate, sau brandul firmei prin
marca sau desen, necunoscand, marea majoritate, faptul ca pentru un produs se poate
obtine o protectie totala prin marca, desen sau model si brevet/model de utilitate.

- O parte din managerii firmelor vizitate au recunoscut ca nu cunosc suficient
de bine procedurile de inregistrare a titlurilor de proprietate acordate de OSIM, si mai
ales oportunitatile oferite de acestea pentru dezvoltarea companiei, prin valorificarea
acestora. Lafel, erau necunoscatori in ceea ce priveste cercetarea documentara care
putea fi facuta prin forte proprii sau cu ajutorul specialistilor.

- Un alt aspect intalnit la majoritatea IMM-urilor a constat in neinformarea cu
privire la partenerii OSIM din teritoriu, respectiv, Centrele Regionale si, in special,
ajutorul pe care acestea il pot acorda viitorilor si potentialilor solicitanti, eventual
apelarea la consilierii pregatiti de OSIM in proprietate industriala.

- In marea majoritate a cazurilor am intalnit manageri care nu cunosteau
posibilitatea ca, fara voie, sa utilizeze o solutie tehnica pentru un produs nou sau o
noua forma estetica a acestuia, care a fost deja protejata sau este deja utilizata de
cineva care si-a asigurat protectia.



PRACTICA OSIM

- Managerii IMM-urilor vizitate, prezenti in targuri si expozitii interne sau
internationale, nu cunosteau riscurile la care se pot expune prin prezentarea solutiilor
noi si originale neprotejate prin titluri de protectie sau cereri inregistrate.

- Compartimentul de marketing sau, in unele cazuri, managerul nu acorda
suficienta importanta proprietatii intelectuale, iar in unele cazuri, titlurile de protectie
detinute nu erau mentionate in materialele de prezentare ale IMM-ului.

- Multi manageri nu consultau site-ul OSIM pentru a afla informatii din domeniu.

- La nivelul IMM-urilor nu exista suficienta informatie referitor la sprijinirea de
catre OSIM a IMM-urilor.

Reamintim si pe aceasta cale mijloacele prin care OSIM sprijina IMM-urile:

» reducerea taxelor de brevetare in functie de cifra de afaceri a fiecarei firme
si pentru inventiile rezultate din activitati de cercetare-dezvoltare cu
finantare publica;

* reducerea duratei pentru procedurile de examinare marci;

» oferirea unei game largi de servicii in domeniul inventiilor: cercetare de
portofoliu, cercetare tematica, cercetari speciale, cercetare documentara
cu opinie asupra noutatii, veghea tehnologica, supravegherea concurentei;

» existenta a 16 Centre Regionale coordonate de OSIM, pentru sustinerea
zonala in domeniul PI;

» cursuri modulate Tn domeniul PI, dedicate constientizarii managerilor de
IMM-uri, pentru pregatirea specialistilor sau a viitorilor consilieri in PI
(sectiunile marci, brevete de inventie, desene si modele).

Impactul direct in urma proiectului:

» Constientizarea asupra importantei protectiei Proprietatii Intelectuale.

» Sansele pe care le ofera, in competitia nationala si internationala, titlurile
de proprietate din portofoliul unui IMM.

» Exploatarea economica si profitabila a acestora.

» Cresterea interesului pentru protectia inovarilor prin titluri de proprietate
industriala.



RRPI - TRIBUNA SISTEMULUI PROPRIETATII INDUSTRIALE

Tn urma implementarii programului Prediagnoza, OSIM a inregistrat cresterea
numarului de cereri si servicii, cum ar fi;

» inregistrare cereri de brevet de inventie;

» inregistrare cereri de modele de utilitate;

» inregistrare cereri de marci, reinnoiri de marci;

» inregistrare cereri de desene si modele;

» inregistrare cereri internationale pentru brevete si modele de utilitate;

» solicitari pentru efectuarea unor servicii de cercetare documentara in

vederea depunerii de cereri de brevet sau cereri de marca;

» solicitari de participare la cursuri in domeniul PI, organizate de OSIM;

» achitare taxe de proceduri si anuitati;

* contactare consilieri si reprezentare prin acestia a IMM-urilor.

In concluzie, experienta acumulatd, disponibilitatea spre colaborare si
posibilitatea Tntocmirii unor studii personalizate, in functie de situatia specifica fiecarei
firme, ne indreptatesc sainvitam orice IMM din tara sa participe la acest proiect, pentru
insusirea unor bune practici care vor spori eficienta si rezultatele activitatii lor, deoarece
nu exista alt mod legal de protectie a produselor originale decat obtinerea de titluri de
proprietate industriala si administrarea corecta a acestora.




